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CAMBIANDO A LA ERA DIGITAL

La nueva forma de promover tus servicios y/o Productos
Llega a mas clientes potenciales

Crece como nuncalo imaginaste

APROVECHA AL MAXIMO LA TECNOLOGIA
Y LA GLOBALIZACION

La mayoria de tus clientes potenciales
* Revisan su celular cada 15 minutos
* Ven ofertas similares a tus Productos y/o Servicios diariamente

+ 3decada 10 Interactian con tu competencia diariamente

Si escogiste un determinado negocio porque eres experto y profesional en ello, no
te distraigas en conseguir a tus clientes.

Deja en nuestras manos el llevarte a tus posibles clientes, estamos seguros
gue con tu experienciay la nuestra podremos convertir tu idea en una marca
inolvidable.

iPuedes estar a un clic de tu préxima venta!
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MARKETING

RADITIONAL DIGITAL

Estadisticas del comercio electronico que debes conocer
Amazon: trafico estimado de 2.500 millones de visitantes mensuales
eBay: trafico estimado de 940 millones de visitantes mensuales
Walmart: tréfico estimado de 450 millones de visitantes mensuales
Craigslist: Trafico estimado 420 millones de visitantes mensuales

Etsy: trafico estimado de 352 millones de visitantes mensuales.
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PENETRACION

COMPRA ONLINE ope, ctsc, mﬁmg ——
PRODUCTOS Comidaa domicilio ~ T IS 7%

Electronicos 7  p g 5561

(computadoras, cdmaras, celulares)

Hoeur 8, 6%

[decoracion, muebles, electrodomeésticos)

. Juguetes y o s0%
La compra online de 5=

videojuegos

productos cada dia se Belleza y cuidado personal @ - 58%

diversifica més, abriendo {esmeticos, perfumes, cemas)
. . Deportes S 54%
camino a una amplia gama de {ropa deportiva, equipn cspecal Oﬁao

pdeL.JCtOS tra.dlaonalmente Supermercado E o 35%
vendidos oftline.
Mascotas 20, IIIINZ0%)

{alimento, juguetes, articulos para mascota) C)

Medicamentos % IIINZT6
Nifios y bebés ‘l’" o 26%

{ropa, articulos para bebé)

B Compro este producto Mo compro este produco
por Internet por Internet

PENETRACION
COMPRA ONLINE i s, misa onine
SERVICIOS Banca por Internet

{pagos, transferencias, retira de efectiva)

Entretenimlento
(boletos de cine, conciertos, espectaculos)

La alta penetracion de Telefonia mévil
todos los servicios (carga de saldo, renovacidn, transferencia de saldo)

analizados demuestra Contenido digital
que la experiencia (Descarga de misica, libros)

impacta positivamente
en la recurrencia de
adquisicion.

Serviclos

(pago de agua, luz, predial, tenencia, teléfono)

Turlsmo
{avidn, autobls, hospedaje, paquetes turisticos)

Movilidad urbana

{taxi, scooter, moto, bicicleta)

= Compro este servida Mo compro este servicio
por Internet por Internet
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TOP 5 RAZONES PARA
COMPRAR EN LINEA

La compra de productos y servicios por Internet para
recibirlos a domicilio y ahorrar tiempo son aspectos clave
A gue nos demuestran cdmo los compradores asimilan la venta

58% R online a su vida diaria.

53% .
Recibo mis compras

a domicilio 48% A
Ahorro tiempo 47.4%

EnInternet

encuentromas

promociones y Puedo comparar

descuentos que preciosy variedad

en una tienda fisica antes de comprar Encuentro productosque

no estan disponibles
en una tienda fisica

METODOS DE ENTREGA PREFERIDOS
PARA LA COMPRAEN LINEA

(&) = 7

84% 23% 23% 20%

Envioa Pago contra Recolecciénen Recoleccién

domicilio entrega centrode distribucién enlatienda
(€j. Oficina Postal, Oficinas de
Paqueteria, etc.)
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CONCLUSION

El cambio que han llevado las empresas para estar en la era digital
consta basicamente de los siguientes puntos:

Tener presencia en internet a través de una Pagina Web
Contar con correos institucionales
Estar presentes en Redes Sociales

Comunicacion bilateral (chatear) por algin medio Electronico

Sin embargo, el éxito no va ligado solo con lo anterior, ya que la sola
presencia de cada uno de ellos no vende, tiene que estar relacionados

con otros tres puntos fundamentales para una excelente estrategia de
Marketing Digital:

Contenido (Imagenes, Videos, Texto)
Segmentacion de método adecuado
Publicidad
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QUE TE OFRECEMOS

@ Destacar tu Imagen corporativa a través de:
P Disefios Digitales en:

e Logotipo
e Colores de Marca
e Catélogos de Productos o Servicios

P Creacion de:
P Pagina Web

e E-Commerce (tienda en linea) con diferentes formas de
pago, Métodos de Envio incluido

Presencial

Productos y/o Servicios

Blog

Correos con tu marca

Interaccion por WhatsApp en todo momento

P Facebook e Instagram

Imagenes

Tienda en linea
Fotografias

Como llegar
Horarios de Servicio
WhatsApp

P WhatsApp Business

Catalogo de productos
Como llegar

Horarios

Respuestas programadas
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P Google, Google Maps, Waze

e Posicionamiento en Buscadores
e Presencia (en su caso) de como llegar

® Crear contenido de la marca

P Texto
o Para redes sociales
o Para pagina web
o Para publicidad

» Imagenes
o Para redes sociales
o Para pagina web
o Para publicidad

P Videos
o Para redes sociales
o Para pagina web
o Para publicidad

P Fotos
e De productos y/o servicios
e Del establecimiento comercial

® Publicidad

P |dentificacion de Mercado

o Perfil de tus clientes (Edad, Sexo, Ocupacion, Zona
Geografica, Intereses, etc.)

P Campaifias publicitarias

e Reconocimiento de Marca
e Posicionamiento en buscadores
e Base de datos
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NUESTRA ESTRATEGIA

Transformar tu Imagen a Medios Digitales y dar a conocer tu negocio a
miles de posibles clientes potenciales utilizando los mecanismos
adecuados para llegar a través de las plataformas que estén mas
enfocadas hacia tu giro.

En un lapso de dos a tres meses haremos que tu marca tenga el
posicionamiento en el mercado que tu firma requiere, es decir,
enfocaremos primero todos los esfuerzos para que tu marca sea
reconocida por las empresas y/o personas que puedan ser clientes
potenciales para ustedes.
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